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г. Киев  +38(066)-457-80-28 (моб. МТС Украина)

г. Орша +375(33)-373-46-84 ( моб. МТС Беларусь)
smaiboroda@gmail.com
skype:  marsy_light
Дата составления резюме:    Март  2013 г.
Цель:
Рассматриваю возможность исполнять обязанности (занять вакантную должность)  директора, маркетинг-директора/ руководителя  проекта/ консультанта по стратегическому планированию и развитию в активно развивающейся девелоперской компании (или компании, осуществляющей девелопмент для строительство своего бизнеса) в целях реализации приобретённого опыта, навыков и знаний, а также для дальнейшего развития моих организаторских, аналитических, творческих способностей, профессионального и личностного роста.

Приоритетные сферы:     
Девелопмент объектов недвижимости – любые сектора.
Статегический маркетинг-консалтинг и управление функциями маркетинга,  менеджмент продаж (B2B, B2C). Весь спектр маркетинговых исследований, аналитика.
Общее руководство компанией (бизнес-администрирование)
Опыт работы:
В настоящее время: 

стратегический маркетинг-консалтинг, девелопмент проектов в недвижимости:
Проект: эко-концепция развития загородных территорий «Родовые Поместья» - Украина, Беларусь –  разработка концепции, лэнд-девелопмент, поиск  партнёров и инвесторов  для начала строительства производственной и коммерческой инфраструктуры проекта, переговоры с потенциальными покупателями жилой недвижимости (в работе, в формате партнёрского участия)

Проект развития сети сервисных услуг по ремонту одежды –  на старте - поиск  площадей  и договорной процесс для аренды мест в ТЦ и других коммерческих площадях ( 30 точек по Киеву ), выполнение функций руководителя проекта на стадии бизнес-планировани развития сети, далее – удалённый консалтинг по стратегическому маркетингу для менеджеров компании  ( в работе – в формате консалтинга).

Проект развития сети магазинов домашнего текстиля – готовится к выходу на рынок – натуральный льняной текстиль как для конечного потребителя, так и для HoReCa (салоны от 100 м кв в крупных ТЦ Киева) – разработка концепции, поиск площадей для аренды,  структурирование проекта и переговоры с инвестором ( в работе – в формате консалтинга)

Проект развития участка:  постоянно действующей выставки-продажи инновационных строительных технологий для  энергоэффективного строительства ( временно приостановлен из-за отсутствия финансирования)

· Формулировка бизнес-стратегии для старта проекта. Устав проекта. Постановка задач для горизонтального и вертикального планирования участка.
· Концепция продаж (аренды) коммерческих площадей. Работа по привлечению арендаторов (предварительные договора о намерениях). 

Июнь 2010 –  по настоящее время –  партнёр, ИО Директора по развитию бизнеса 
ООО «БЮРО МАРТИНИ» www.buromartini.com.ua
Май 2009 – по настоящее время



Стратегический маркетинг-консалтинг. Проектная работа.



Январь 2011 – сентябрь 2011
Проект реструктуризации  санаторного комплекса  Жовтень , Киев, в гостиничный медакал-спа центр. Субподрядная работа по репозиционированию объекта и разработке маркетинговой политики и системы продаж.



Октябрь 2010 г-февраль 2011г. 

Проект: Исследования для развития новых  направлений медицинского обслуживания в частной медицинской клинике (Украинско-Немецкая клиника, Киев). 
Маркетинговая стратегия. Формирование отдела продаж услуг клиники, подбор персонала. Аналитика системы продаж. Построение базы CRM (постановка задач) и бизнес-процессов, связанных с продажами услуг и обслуживанием клиентов. Разработка оперативных маркетинговых мероприятий на 2011 год. 

Май 2009 – март 2010 гг.

Проект: Развитие итальянской ТМ для СПА-индустрии (входит в ТОП-5 мировых лидеров, готовится к выходу на украинский рынок):

разработка концепции для проектирования и строительства сети   пригородных бизнес-СПА-отелей 3* в рамках ЕВРО 2012).
Почётный  участник Украинской СПА Ассамблеи, учреждённой  Профессиональным союзом работников СПА индустрии.
· Планирование мероприятий для ознакомления потенциальной ЦА инвесторов и пользователей СПА- и фитнес- услуг с новой ТМ. Запланированы акции в гольф-клубе «Гольфстрим», в СПА-отеле «МОРЕ» г. Алушта, и т.д., планируется совместная работа с потенциальными потребителями продуктов b2b: управляющая компания «Премьера», отели Ялты, Трускавца и др, а также сегмент дорогих спорт клубов (Фаворит, Гран-при, Софиевский и пр.).
· Определение якорных функций отельного формата (релакс-сервис и конференц-сервис)
· Маркетинговые исследования рынка: конкурентная среда, поиск уникального торгового предложения для конкурентноспособного позиционирования на рынке, исследование потребительских предпочтений потенциальной ЦА; бизнес-моделирование для построения эффективной модели управления и системы продаж услуг РЕЛАКС- центрами (Фитнес+СПА) в рамках сети отлей бизнес-класса.
Декабрь 2005г. - по  февраль 2009г.
ДЕВЕЛОПМЕНТ ПРОЕКТОВ В НЕДВИЖИМОСТИ



· Со-учредительство группы компаний для деятельности в сфере девелопмента проектов в недвижимости. 

· Инвестиции и консультации для развития собственных проектов и проектов заказчиков. 
· Рынок малоэтажного строительства по быстровозводимым энергосберегающим(!) строительным технологиям отечественного и импортного производства.
· Построение бизнеса с «0», стратегическое планирование (включая финансовое моделирование, маркетинговую стратегию, вывод на рынок ТМ), риск-менеджмент. Оптимизация  инвестиционных затрат. Вывод на рынок инновационных строительных технологий Китая, Швеции, Японии (в т.ч. строительные конструкции  производства шведского предприятия ТОМОКУ ХАЗ, корпорация Мицубиши).

· Индустрия гостеприимства  (инвестиционный консалтинг для построения УК для сети мини-отелей). 
Декабрь 2005- Апрель 2006

Маркетинг-консалтинг, Брэнд-консалтинг

Проект. Компания «ГРИНКО» (услуги для ЖКХ)

ИО Маркетинг-директора, член Совета Директоров 

· Организация функции маркетинга с нуля, построение отдела продаж,
· консультации по стратегическому планированию для корректировки стратегии,
·  кризис-менеджмент

Апрель 2005- Июнь 2005

Проект. Брэнд-консалтинг, Политический консалтинг

· Участие в проекте  разработки политического брэнда,

Программа для формирования имижда лидера Партии (Личность лидера как брэнд: команда политтехнолога Александра Бланка)
Август 2004 – Июль 2006




 Проект. Маркетинг-консалтинг

ТМ «EQ Optic», Мандарин-Плаза, салон Fashion brands
ТМ «SUNDAYS» Торговая сеть 
ИО Маркетинг-директора
· Организация функции маркетинга в торговой сети,  консультации по стратегическому планированию сети и развитию брендов, комплексная АTL и BTL поддержка: 
· Поиск  площадей для аренды – в том числе в регионах в крупных ТЦ. Участие в переговорном и договорном процессе. 

· Идеология и разработка комплексных акций в точках продаж в целях повышения продаж для VIP клиентов Салонов оптики и аксессуаров

· Совместные мероприятия с производителями одежды и аксессуаров - ежегодные балы в ресторане «Липский особняк»,  закрытые мероприятия с группой ресторанов «Мировая карта»,  «КартБланш» с организацией театрализованных показов оптики и дорогих аксессуаров  молодыми актёрами и актрисами: идея, сценарии, организация
· Совместные BTL-мероприятия с маркетинг-отделом «МандаринПлаза», в том числе  - ежегодные закрытые вечеринки для  постоянных клиентов. Совместные акции с фитнес-клубами «Фаворит», «Софиевский»
· Проведение тематических вечеринок в «Арена-сити»

· Участие в организации первой в Украине вечеринки «Плейбой»  в ночном клубе «ПаТиПа»

Работала с агентствами Рыбчинского Юрия (издательство глянцевых журналов, в т.ч. ELLE), Славы  Фроловой (BTL агентство АРБУЗ)  Максима Полякова (издание МАХ), арт-командой Юры Белого, и многими другими. 
Май 2004 - Сентябрь 2004

Проект. Маркетинг-консалтинг

BEARS (компания, являющаяся крупнейшим поставщиком ингредиентов для пищевой промышленности Украины)

www.bears.com.ua
ИО Директора по связям с общественностью концерна, член Совета Директоров 

· Участие в  стратегическом планировании  и проекте реструктуризации группы компаний, выполнение функций PR директора

Стратегический маркетинг-консалтинг
· Проект разработки бизнес-концепции  для  использования земельного участка в Киевской области ( логистический центр).

· Проект по реструктуризации холдинга и преобразованию его в концерн. Разработка концепции реструктуризации отдела маркетинга

Ноябрь 2001 г. – февраль 2004 г. 
Capital Strategy (компания, предоставляющая услуги по комплексному стратегическому планированию, а также  по привлечению финансирования в новые бизнес-проекты: Дипломат-Холл (Киев-Донбасс), Украинская агро-лизинговая компания, IP-net, Гринко, и др.)




www.capitalstrategy.biz
Партнёр, Директор по маркетингу и развитию бизнеса

· Работа по формированию и продвижению имиджа компании Сapital Strategy на рынке 

· Поиск и генерация новых проектов (работа с клиентами)

· Стратегическое моделирование и планирование в маркетинге, (командная работа над новыми бизнес-идеями)

· Маркетинговые исследования (обзоры рынков, ситуационные обзоры, разработка технического задания для проведения качественных и количественных исследований, организация и проведение фокус-групп, глубинных интервью, включая подбор и обучение исполнительского персонала)

· Менеджмент проектов (подготовка маркетинговой части для инвестиционных меморандумов, планирование и организация качественных исследований для рабочих проектов, разработка схем построения брэнда, креатив и развитие существующих брэндов)



Июль 2000 г. – август 2001 г.

BrandAid (Компания по разработке и развитию брэндов, в рамках холдинга – РА полного цикла BATES@Satchi&Satchi)
Проект (ИО маркетинг директора) по  репозиционированию группы продуктовых линий ТМ Галактон. Стратегические исследования для брэндов молочных продуктов (TETRA PAK, NUTRICIA), также национальных брэндов кофе, коньяков, минеральных вод, средств гигиены, и др.)
www.brandaid.com.ua
Директор по развитию нового бизнеса

· Развитие нового бизнеса (презентации компании BrandAid новым клиентам, поиск клиентов и работа с ними)

· Поддержка клиентских баз данных
· Анализ рынка потенциальных клиентов 

· Менеджмент проектов (разработка схем построения брэнда, креатив и развитие существующих брэндов) 

· Маркетинговые исследования (проведение глубинных интервью, анализ данных, подготовка фокус-групп)

Сентябрь 1999 г.– июль 2000 г.




Perekhid Outdoor



Менеджер по продаже наружной рекламы

· Поиск компаний, заинтересованных в размещении наружной рекламы 

· Проведение переговоров и заключение контрактов с клиентами

1995 – 1996 гг.




Рекламное агентство ITB




Менеджер по работе с клиентами

· Поиск перспективных компаний, которые могли бы стать постоянными клиентами агентства

· Развитие отношений с новыми клиентами и поддержка отношений с существующими клиентами 

· Разработка маркетинговых и рекламных стратегий для клиентов агентства

· Проведение работ по дизайну, написание текстов и музыки для рекламных роликов

· Мониторинг существующих клиентов
1994 – 1995 гг.




Рекламное агентство ITB




Рекламный агент
· Поиск компаний для размещения их рекламы в телефонном справочнике “Весь Киев”

· Сбор бизнес информации для справочника
· Проведение переговоров по заключению контракта на размещение рекламы

Образование: 

1990-1996 гг.





Национальный Технический Университет КПИ
Приборостроительный факультет, научно-аналитическое приборостроение



Инженер-электромеханик





2009 гг. 

МИБ (Киев, Украина) 
Первый в Украине специализированный сертификационный курс по девелопменту проектов в недвижимости
Тренинги:

Октябрь 2011г.
Консалтинговая компания «ИНТАЛЕВ»  - МИМ (Киев):

Тренинг «Управление по KPI в многоуровневых компаниях»
Апрель 2004г.
Сертифицикационый курс для Топ-менеджмента «Менеджмент изменений»

Октябрь 2000 г.

Специализированный тренинг в MMI (работа с Galileo, программный пакет для анализа количественных данных маркетинговых исследований и медиа-планирования) 

1998 – 1999 гг.




Компьютерные курсы, Rochester NY, USA
Общий курс компьютерной грамотности 

(Работаю вWindows 2000/NT, Microsoft Office, Adobe Photoshop, Corel Draw, Power Point, Quark X Press, Internet)




1997 – 1998 гг.




Курсы иностранных языков

American English
Тех. навыки:
Свободно компьютер (Microsoft Office, Internet, QuarkX-press, Power Point, графические редакторы,  базово - 1С) 

· Galileo (программный пакет для анализа данных маркетинговых исследований и медиа-планирования)

· Водительское удостоверение категории «В», опыт вождения более 10 лет

Ин. языки:
Украинский и русский – свободно;  базовый  английский, французский

Личные данные:
 Родилась 28 октября 1972 года, замужем, имею двоих взрослых детей - дочь 20 лет (закончила колледж дизайна,  в настоящее время проживает и работает в Китае)  и  сына 17 лет (школьник, проживает в г. Киеве)
Увлечение, хобби: 
Музыка (фортепиано, гитара, композиция - работаю над записью своего музыкального альбома), дизайн одежды, изобразительное искусство, поэзия. Увлекаюсь психологией, философией, люблю спорт, активный отдых и творческую атмосферу. Ценю независимость и возможность самореализации, живу по принципу: «Чем больше отдаю, тем больше получаю». 
